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NY STRATEGI: Symfoni Software vil kjgpe IT-lasningen din og tilbyr deg til gjengjeld en komplett samhandlingslesning som kommuniserer med de fleste plattformer. Bjorn Jarl (t.v.) og Trond-Are Utle.
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PROGRAMVARE: Symfoni Software vil kjope tilbake kundenes IT-
losninger for deretter & leie den ut til de samme kundene. Samtidig
beveger de seg hort fra Notes-integrasjon.
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- Vihar tenkt pa det lenge, hvordan
vi ikke lenger skal veere avhengige
av Notes og Domino, sier Bjorn Jarl,
konsernsjef i Symfoni Software.

— Til na har vi forholdt oss til
et nordisk marked med omtrent
500.000 Notes-brukere, men al-
lerede i fjor var hele 15 prosent av
kundene vére knyttet opp mot en
annen plattform og vi bestemte oss
for 4 ga ut mot alle markeder, uav-
hengig av teknologi.

En &pnere verden

Ifolge Jarl sitter de fleste selskaper
na med en blanding av systemer fra
ulike leveranderer. Salgslosningen
kommer kanskje fra Oracle mens
de ellers bruker Microsofts Outlook
og har et intranett basert pa Share-
Point Server. Ofte er slike selskaper
preget av darlig samhandling syste-
mene imellom.

— Det skal ikke vaere ngdvendig
med en «rip and replace» for a fa
optimal utnyttelse av IT-losningen.
Vért budskap er heller ikke at vi

nd slutter med Notes, men det skal
ikke lenger veere et krav for a kjope
lgsninger fra oss, skyter Trond-Are
Utle, leder for Symfonis norske
virksombhet, inn.

Ifolge Utle er dette en tan-
kegang som i stadig storre grad
preger bransjen, ogsa gigantene
som Microsoft og IBM.

- IBM har funnet ut at de ma
forholde seg til Microsoft, som tross
alt er markedsleder innen kontor-
programvare. Det har blitt en mye
dpnere verden og okonomisystemet

serer
ingen

man har valgt ber ikke diktere den
weblosningen man skal kjepe inn
til neste ar, sier han.

- Vier na veldig gira pd a g «in-
dependent». Vir server kan snakke
med alle andre klienter og databa-
ser. Vi bruker det kunden har fra
for og drar det opp i et nytt lag ved
hjelp av en SOA-light-tankegang.

Kansellert eller utsatt
- Vi har na startet med en sakalt
lease and release-strategi som gar
ut pa a at vi forst kjoper kundens
lgsning av dem mot at de inngar
en femérig leiekontrakt med oss.
Deretter bytter vi ut komponentene
med standardlgsninger etter hvert,
sier Jarl.

Han er overbevist om at den

siste tidens finanskrise har fort til at
det i mange bedrifter ligger planer
om IT- og samhandlingsinvesterin-
ger som na er kansellert, i beste fall
utsatt pa ubestemt tid. Det er disse
selskapene Symfoni gér etter na.

- Vi kjoper deres losning for
500.000 kroner, disse kan de sa
skrive av pa balansen sin. At selska-
pene i tillegg far en ny, oppdatert
og ikke minst standardisert los-
ning er ogsa med pé 4 effektivisere
og vil fore til innsparinger. Skred-
dersem er nemlig forferdelig dyrt,
sier han.

Ifelge Jarl har Symfoni allerede
fatt en kunde til det nye konsep-
tet sitt, og han planlegger kom-
ponentlanseringer fortlopende
gjennom den neste to arene.
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Tema julegavetips 13. desember
Stor juleutgave 24. desember
og nyttarsutgave 31. desember!

Fra 13. desember til 13. januar far du 4 annonser for prisen av 2.

TIif. 23 29 63 00, annonse@finansavisen.no




